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Unternehmensnachfolge

Situation & Ziele

Situation

Geschéaftsfuhrende Gesellschaf-
terin rund 60 Jahre alt und keine
interne Nachfolge vorhanden.

Verkauf durch eigene Bemuhun-
gen gescheitert wegen unzu-
reichender Vorbereitung gescheitert

Branchenberater mit geringen
Aktivitaten

Ziel

Verkauf des Unternehmens bis
zum Jahresende 2020

Realisierung eines Mindestkauf-
preises

Erfolgreiche
Unternehmensnachfolge
Facility Management

MalRnahmen

Aufbau eines Unternehmens-
Memorandum mit einer mittel-
fristigen Finanzplanung

Aufsetzen eines strukturierten
Prozesses mit Interessenten-
Generierung durch Anzeigen und
Direktansprache und Etablierung
eines ,Bieter-Wettbewerbs"

Vertragsentwicklung mit qualifi-
ziertem Anwalt

Durchfuhrung der Verhandlungs-
phase mit den mehreren potentiel-
len Kaufern bis Vertragsschluss.

Begleitung Verkauferin bis zum
Transaktionsabschluss

Ergebnisse nach 6 Monaten

Realisierung eines Kaufpreises,
der 2,5-fache des Mindestkauf-
preises betragt

Notarielle Beurkundung im
November 2020

Ubergabe des Unternehmens
zum Jahresende 2020
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